
ネットショップ開業サービス（株式会社ハブファン）

ネット販売をはじめるには？

EC キューブ

楽天市場

ヤフーオークション

Amazon

その他のモール・APS
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1 ネット販売をはじめるには？

まずネットショップを始めるには、自社サイトとして販売するのか
楽天市場や Amazon のような EC モールに出店するのか決めます。

自分が売りたい商品を購入してくれるユーザーが
最も利用する EC モールを選ぶ必要があります。

ハブファンでは丁寧にヒアリングし、商材や
ご予算に合わせてご提案いたします！

ここでは、ハブファンが主要に取り扱っている以下４種類をご紹介します！



EC キューブ2

メリット
・自社ブランドとして、自社 HP にて販売可能
・デザイン等、自由度が幅広い

デメリット
・ウェブ上で認知されて、自然検索を獲得するためには時間と工夫が必要
　グーグル・ヤフー広告等への経費も発生



楽天市場3

メリット
・知名度による、圧倒的な集客力　・楽天スーパーポイントプログラムの導入　
・35 歳以上の購買力の高いユーザーが最も多い
・セールやマラソン、楽天負担のクーポン企画なども多数開催
・販売システムも直観的で使いやすい
・ショップページを作成できるので、店舗の独自性、他店舗との差別化が可能



楽天市場3

- 出店料（デメリット）-
・出店料が高い。最低でも月 19,500 円、1 年分一括払いで 234,000 円から必要
・そのほか、検索の上位にするためには高額な広告費が必要
・出店審査は厳しめ

（画像引用：出店プランと費用｜楽天市場　https://www.rakuten.co.jp/ec/plan/）



ヤフオク4

メリット
・出店料が圧倒的に安い！
・オークション形式なのでコアな商品や中古品などに適している

デメリット
・販売管理画面、システムが複雑



ヤフオク4

- 出店料 -
出店料はなく、コストを抑えられる
個人でも出品可能でだが、ストアとして出品すると落札された際の
システム料が安くなる
出品取り消しも無料なので、店頭で販売したものや他で販売した際の取り消しも
しやすい 

（画像引用：ヤフオク ! でネットショップ開業｜https://auctions.yahoo.co.jp/store/business/price/index.html）



Amazon5

メリット
・流通が EC モール最大。知名度、認知度が高く、男女ともにすべての年代に人気
・出店、審査が簡単　・１商品ずつの「出品」なのでショップページの構築は必要ない
・料金もリーズナブル
デメリット
・商品ページの「出品」で、お店の独自性はない。価格競争に巻き込まれる可能性

（画像引用： Amazon 出品サービスの料金　https://sell.amazon.co.jp/pricing?ld=SEJPSOAGoog_sitelink_02_asret_）



対応モール・ASP、等6

...etc

商材やご予算に合わせてご相談・ご提案いたします！
上記以外もお気軽にご相談ください。

株式会社ハブファン
TEL:079-287-8198
web@hubfun.co.jp


